- prm\\

www.insidecampus.fr

LICENCE MANAGEMENT COMMERCIAL
& MARKETING / BTS MCO & NDRC

EN ALTERNANCE

VOUS SOUHAITEZ RECRUTER UN JEUNE COLLABORATEUR EN ALTERNANCE ? AVOIR UN VRAI
SUIVI AVEC L'ECOLE ? INSIDE CAMPUS EST FAIT POURVOUS!

‘Nos valeurs

EFFICACITE COLLABORATION ENGAGEMENT BIENVEILLANCE

& 2% n

‘ DES VALEURS COMMUNES AUX MONDES DE L'ENTREPRISE & DE LENSEIGNEMENT

[ V 4
‘Notre idee
TOUT PART DE L'ENTREPRISE, QUI :
- EXPRIME ses besoins DANS LES FILIERES BTS ET LICENCE
- FORMALISE sa fiche de poste évolutive DE MANAGEMENT, NEGOCIATION ET MARKETING
- PARTAGE ses informations avec nous 5~ -
o
olle e
EHE L'ENTREPRISE

L'ECOLE

Pour une
alternance

d’EXCELLENCE

SEUL(E)S LES CANDIDAT(E)S
REPONDANT AUX PROFILS recherchés

seront mis(e)s en relation avec les tuteurs
professionne|s (‘3\_ Nos locaux sont adaptés aux personnes a mobilité réduite.

N\ L'ETUDIANT

Vos av

é

@ UNE ECOLE QUI PREPARE, ACCOMPAGNE ET CONNECTE L'ENTREPRISE ET LALTERNANT

—=_> VOUS BENEFICIEZ D'UN REGARD EXTERIEUR NEUF
—=_> VOUS FORMEZ UN JEUNE SUR VOTRE COEUR DE METIER

UNE AIDE A EMBAUCHE VOUS PERMET DE PARTICIPER A UNE DEMARCHE CITOYENNE
LOCALE A COUT ACCESSIBLE

Vous souhaitez en savoir plus ?

CONTACTEZ SERVANE DESPLAT - LE GRAET : 06 80 44 60 93 / servane.dlg@insidecampus.fr




BTS MCO (MANAGEMENT COMMERCIAL OPERATIONNEL)
~HmR 1 UN(E) COMMERCIAL(E) «ELEVEUR»

Misasions realisables dans le cadre du BTS

RELATION CLIENT & VENTE
f: Miassions a présenler lors d’un oral a U examen final

|

v Réaliser une veille commerciale en lien avec le secteur d’activité

v Réaliser une étude de la concurrence en allant sur le terrain (relevés de
linéaires)

v Réaliser une vente : préparation, accueil, découverte des besoins...

v Réaliser une enquéte de satisfaction en interrogeant les clients de I'entreprise

ANIMATION ET DYNAMISATION DE L'OFFRE COMMERCIALE
Miassions a présenler lors d'un oral a I examen final
L |
\/\/\J ‘ v Proposer des nouveaux produits & services grace a la veille et aux études

n réalisées

v Aménager / implanter un rayon en utilisant les principes d’'agencement de
I'enseigne

v Mettre en valeur les produits dans les linéaires

v Réaliser une animation commerciale (Noél, Paques, foires...)
& une opération promotionnelle

v Réaliser une communication commerciale (affiche, flyer, publication sur les
réseaux sociaux...)




